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Actualité

IMMOBILIER

 

Propos recueillis par Jean-Baptiste Marcy

C
client particulier arbitre entre toutes les 

n’est plus attractive, il s’en détourne. 

taires, nos produits ne seront pas souscrits.

en Europe. 

sime immobilier européen, preuve que les 
investisseurs institutionnels croient au 
rebond. En revanche, la France reste en 

baissé.

collecte s’est emballée, car l’immobilier 

dimensionné leurs équipes d’investisse

nables un peu partout en Europe, elles ont 
préféré acheter à la Défense, de gros 

avec le recul.

pas, selon moi, une voie durable. Certes, une 

avec l’argument du vieillissement de la 

cher et pèse sur la performance.

lançons un fonds fermé, à fenêtre de sous

collecte et d’éviter la dilution des perfor

et l’immobilier britannique sont actuelle

moment pour investir. D’ailleurs, c’est aussi 
la logique des grands fonds institutionnels.

nouveauté aujourd’hui, c’est qu’un investis

avec une liquidité réelle à la sortie. Chez 
Remake, nous proposons donc une double 

fermé, plus ciblés, destinés à une clientèle 

market timing.

plus juste d’être rémunéré sur la durée plutôt 

d’intérêts avec le client. Mais dans un fonds 

néré au moment de la souscription, puisque 
le fonds sera liquidé. Chez Remake, nous 

dépend du produit.

Parce qu’il faut savoir s’arrêter au bon 

vaut rendre l’argent et repartir sur un 

viendront des revenus, le reste de la 

que se joue la surperformance. 

Un fonds fermé à 
fenêtre permet de 
maîtriser la collecte 
et d’éviter la dilution 
des performances


